
Energie besparen n(U)!?

Cursus
In aanvulling op de introductiecursus en de vervolgcursussen Meer met Minder, heeft DWA een  
praktijkgerichte vervolgcursus specifiek voor installatiebedrijven ontwikkeld. In samenwerking met 
Cursusloket en Uneto-VNI wordt deze cursus in de markt gezet. Deze cursus leert deelnemers van 
installatiebedrijven kansen voor energiebesparing in bestaande woningen te herkennen en verzilve-
ren. Een kansrijke aanpak ontstaat alleen als je zelf goed toegerust aan de slag gaat!

In de praktijk blijkt het in eerste instantie vaak lastig om te komen tot een compleet Meer met 
Minder-traject. Dit terwijl de kansen voor energiebesparing letterlijk voor het oprapen liggen. In deze 
cursus leert u door een professionele aanpak deze kansen te verzilveren. U krijgt inzicht in de nog 
onbenutte mogelijkheden van energiebesparing die door kleine aanpassingen van uw werkwijze  
omgezet kunnen worden in extra omzet en uitdagend werk.

Tijdens de cursus krijgt u inzicht in de theorie, praktijk, recente technieken en relevante  
ontwikkelingen. Discussies en opdrachten zetten u aan het denken over de juiste aanpak voor  
uw eigen organisatie. Concrete praktijkvoorbeelden en lessons learned inspireren om direct aan  
de slag te gaan.
 
Voor wie? 
Deze eendaagse cursus is bedoeld voor managers, projectleiders en leidinggevend monteurs van 
installatiebedrijven. 
 
Maatwerk 
De cursus bieden wij ook als incompanycursus aan. Hierbij is twaalf personen het  
maximale aantal deelnemers per cursusgroep. Voor meer informatie of het aanvragen van een  
intakegesprek kunt u contact opnemen met Jan Cromwijk, 088 - 163 53 72.
 
Kosten
•	 Open inschrijving per deelnemer € 350,-, exclusief btw (inclusief cursusmateriaal).
•	 Incompanycursus € 3.500,-, exclusief btw (inclusief intakegesprek en cursusmateriaal). 
 
Aanmelden/open inschrijving
U kunt zich aanmelden via www.cursusloket.nl. 
Bij voldoende aanmeldingen vindt de cursus elke vier weken plaats. Voor de open inschrijving  
bepalen wij op basis van inschrijvingen de meest centrale cursuslocatie.  

Meer informatie 
Voor meer informatie en het aanvragen van een incompanycursus kunt u contact opnemen met  
Jan Cromwijk, cromwijk@dwa.nl, 088 - 163 53 72.

Concrete handvatten voor energie 
besparen met gemak en rendement!

“Een kansrijke aanpak creëer je 

zelf. Verzilvert u de kansen voor energiebesparing?”



Blok 1 Herken je kansen voor energiebesparing 

In dit blok leren deelnemers kansen voor energiebesparing 

herkennen en op waarde schatten

•	 Introductie Energie besparen n(U)?, uitwisseling van  

	 ervaringen met energiebesparing en Meer met Minder

•	 Enkele veel voorkomende kansen voor energiebesparing

•	 Kleine energiebesparende maatregelen

•	 Grotere energiebesparende maatregelen

•	 Bundelen van maatregelen tot een integrale energie- 

	 besparende aanpak 

Blok 3  Een passend aanbod! 

Gouden kansen voor energiebesparing zijn belangrijk. 

Nog veel belangrijker is de bewoner zelf

•	 Hoe krijg ik de klant warm voor energiebesparing?

•	 Wanneer en hoe maak je de stap van ‘kleine’ maat- 

	 regelen naar volledige MeerMetMinder-trajecten?

•	 Segmentering van aanbod richting specifieke doel- 

	 groepen

•	 Financiële arrangementen  (leaseconstructies, groen  

	 lenen et cetera)

•	 Wat als klanten zelf energiebesparende maatregelen 	

	 willen uitvoeren?

•	 Hoe garandeer je effect?

 

Blok 4  Vier het succes

•	 Suggesties voor benutting van lokale media voor het  

	 vieren van succes

•	 Hoe sluit je aan op klimaatdoelstellingen van de  

	 gemeente?

•	 Opschalen; hoe schaal je een individuele vraag op  

	 naar bijvoorbeeld de buren of een woonblok?

•	 Ervaar de kracht van samenwerking!

‘De kansen voor energie- 
besparing liggen letterlijk 
voor het oprapen’

‘Energiebesparing: de 
kunst van het herkennen, 
benoemen, verleiden en 
benutten’

‘Wat willen bewoners en 
hoe sluit je aan op hun  
wensen?’

‘De basisregel is dat er niet 
moet worden gewed op 
een paard’

Blok 2 Wat is er nodig om je kansen te benutten? 

Nu de kansen voor energiebesparing helder zijn, leren de  

deelnemers in dit blok de kansen te vertalen naar  

doelstellingen en aanpakken binnen hun bedrijf.

•	 Doelstelling: energiebesparing als service, gadget of  

	 core-business?

•	 Succesvol energie besparen, wie wordt ambassadeur?

•	 Alleen of samen: samenwerking met partners in de 

	 bouwkolom

•	 Suggesties voor communicatie richting bestaande en  

	 potentiële klanten

•	 Kwaliteit transparant: suggesties voor monitoring van  

	 gerealiseerde kwaliteit


